
Business Board
Benchmark

Hur ser våra nyckeltal ut med de klubbar vi vill jämföra oss med?



Kriterier för data i benchmark
De golfklubbar som ingår i benchmarking har följande kriterier

Kund till Business Board.
✓Har uppdaterad ekonomisk data samt spel- & medlemsstatistik för vald period.
✓Snitt för lägst och högst utgår från de 5 klubbar som har högsta resp. lägsta genomsnitt.
✓Om endast 5 klubbar ingår i beräkningen, blir värdet samma i både lägst, snitt och högst.
✓Data visas för 2 månader innan innevarande månad.



Områden för benchmark

✓Snittgreenfee
✓Medlemsintäkt per rond
✓Resultat för spelade ronder
✓Medlemsfördelning
✓Generationsfördelning per SGF status
✓Medlemsintäkt per SGF status



Inställningar för benchmark

✓ Det finns flera olika urval möjliga för klubb och benchmark, det går även att 

spara de olika urvalen som ett s.k. Scenario, ange namn och Spara.

✓ För att dölja rutan med urval klickar du på symbolen och klicka på samma 

symbol för att visa rutan igen. 

✓ Längst ner på sidan för inställningarna kan du välja att rensa alla dina urval.

✓ För att se vilket område din egen klubb tillhör, gå till Inställningar i 

huvudmenyn. Näst längst ner på sidan ser du vilket område din klubb tillhör. 

Skulle område saknas, kontakta vår support.

Ps. Inställningar finns bara för dig som har rollen Administratör



Snittgreenfe

Greenfeeintäkter i förhållande till antal spelade gästronder. Greenfeeintäkterna baseras 

på de konton som är kopplade till intäktsgruppen Greenfeeintäkter och har uppdaterad 

data för vald period.



Medlemsintäkt per rond

Medlemsintäkter i förhållande till antal spelade medlemsronder. Medlemsintäkter 

baseras på konton som är kopplade till intäktsgruppen Medlemsintäkter och har 

uppdaterad data för vald period.



Resultat för spelade ronder

Intäkt-, Kostnad- och Resultat per rond i förhållande till totalt antal ronder, dvs. gäster och medlemmar 

(sällskap och tävling), med uppdaterad data för vald period.

Intäkts- respektive kostnadsgrupper kopplade till spelkalkylen. Klubbspecifika intäktsgrupper 

summeras i Övriga intäkter och klubbspecifika kostnadsgrupper summeras i Övriga kostnader.



Forts. Resultat för spelade ronder

Resultat per rond beräknas utifrån Resultat i kronor i förhållande till antal spelade ronder.

Resultat i % beräknas utifrån Resultat per rond i förhållande till Intäkt per rond.

Notera att här finns en drilldown för att se olika intäkter resp. kostnader, använd den lilla svarta pilen.



Forts. Resultat för spelade ronder

OBS! 

Benchmark utgår från Resultat per rond.

Hela tabellen baseras på urvalet med samma fem 

klubbar som ingår i kategorin Lägst och används för 

alla värden i Lägst, motsvarande gäller för Högst.

OBS!
Benchmark
utgår från

Resultat per rond



Medlemsfördelning

Medlemsantal i snitt för medlemmar med SGF status, med uppdaterad data för vald 

period. Fördelning av antal Kvinnor/Män och Juniorer/Seniorer i % av medlemsantal.

Ålder i snitt baserat på medlemsantal

 Junior = 0-21 år

 Senior = 22 år och äldre

OBS!
Historisk data för kön 

(man/kvinna) finns 
from. januari 2026*

Med undantag för vissa klubbar som varit 

pilotklubbar, de har historisk data för kön 

from. oktober 2025.



Generationsfördelning per SGF status

Fördelning av medlemmar med SGF status i %, med uppdaterad data för vald period.

Generationsfördelning, samt andel i % för Kvinnor/Män.

Generation Boomers: - 1964

Generation X: 1965 - 1980

Generation Y (Millennials): 1981 - 1996

Generation Z: 1997 - 2012

Generation Alpha: 2013 -



Forts. Generationsfördelning per SGF status

Historisk data för kön, dvs. procentuell fördelning av Kvinnor och Män finns ej tillgängligt 

historiskt, vilket innebär att de flesta klubbarna kan se denna statistik from. Januari 

2026. Tidigare valt år och månad visar istället Ospecificerat kön 100%.



Medlemsintäkt per SGF status

Medlemsintäkter i förhållande till SGF status. Beräknas i snitt av intäkt för respektive SGF 

status utifrån medlemsantal och summan av alla medlemsavgifter för respektive 

åldersgrupp.

Lägst och högst utgår från de 5 klubbar som har det högsta respektive lägsta 

genomsnittet.



Forts. Medlemsintäkt per SGF status

OBS! 

Medlemsavgifter anges för respektive år, medlemskategori och åldersgrupp under 

Data/Medlemsgrupper. Här ser du även vilken SGF status de olika Medlemskategorierna 

har på just din klubb enl. GIT. SGF status visas även i Medlemskalkylering/Medlemmar.



Viktig information om Passiv medlem

Historisk data för passiva medlemmar finns ej att tillgå från GIT.

Därav är det olika från klubb till klubb hur långt tillbaka historisk data finns för passiva 

medlemmar, beroende på när en klubb anslutit sig till Business Board.



SGF Klubbrådgivare

Som klubb finns det möjlighet att ge SGF Klubbrådgivare tillgång till Business Board.

Denna behörighet ges under Inställningar, längst ner på sidan. Här hittas en dropdown 

list (rullgardinslista) på alla SGF’s Klubbrådgivare och du kan välja den rådgivare som är 

aktuell för just din klubb. 



Business Board Support

På våra supportsidor hittar du vanliga frågor och svar, driftstatus mm.

www.businessboard.se/support

https://businessboard.se/support/


Business Board Academy

På våra sidor för Business Board Academy hittar du inspelade webbinarium och 

presentationsmaterial. Nya webbinarium är under planering.

www.businessboard.se/academy

https://businessboard.se/academy/


 Hemsida
www.businessboard.se 

 Inloggning
portal.businessboard.se 

 Support
support@businessboard.se

 Telefon
035-22 09 50

https://businessboard.se/golf/
https://portal.businessboard.se/
mailto:support@businessboard.se
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